
DIPLOMADO EN NEGOCIACIONES, 
TRATADOS Y EL COMERCIO INTERNACIONAL

OBJETIVOS:

~ Conocer, analizar e interpretar el marco teórico-práctico en el que se desarrollan los 
procesos de negociaciones internacionales de carácter comercial para proyectar estrategias 
exitosas en la concreción de negocios en el ámbito de los mercados integrados.

~ Analizar, comprender y desarrollar técnicas y métodos para lograr un proceso de 
negociación efectivo en los actos y acciones comerciales internacionales sobre la base de los 
principios fundamentales de la “liberalización comercial”, la “competitividad internacional” y la 
“negociación internacional de beneficio mutuo”.

~ Aplicar con sentido crítico y analítico los instrumentos internacionales que se derivan 
de las negociaciones para orientar la actividad empresarial y profesional hacia la nueva 
concepción de las economías globalizadas en el ámbito de la mercadotecnia y la gestión 
comercial internacional. 

Ficha Técnica del Diseño Curricular

Pre Requisitos Permanencia Créditos Tiempo Modalidad
Requisitos de

GRADUACION

No solicitado

ASISTENCIA

75%

INDICE

No solicitado

H. Teóricas       164
Créditos              10

H. Prácticas        60
Créditos                2

T. HORAS        224
T. Créditos          12 

A-75% asistencia

-Evaluación de
  Trabajo Grupal
-Examen escrito
 de Conocimientos
 Generales

Presencial
diez (10)
   Semanas 


